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täglich ab 18 Uhr!

Durch Selbstentwicklung Ziele erreichen,
Veränderungen steuern und wachsen 

Leistungsgrenzen in Sport und
Unternehmertum

Dauerhaft geistige Leistungsfähigkeit aus Sicht der
Hirnforschung 

Prof. Dr. Pero Micic
Zukunftsentwicklungen erkennen und strategisch
nutzen 

Dr. med. Ulrich Bauhofer

Gründen mit Konzept 

Prof. Dr. Lothar Seiwert

Prof. Dr. Günter Faltin

Thilo Baum 
Unternehmenskommunikation auf den Punkt gebracht 

Wie Verkauf heute wirklich funktioniert 

Überzeugen durch Schlagfertigkeit, Selbstsicherheit
und Souveränität 

Business geht heute anders: wie Du von Know-
How zum Do-How kommst

Prof. Dr. Thomas Köhler 

Mehr Erfolg durch Personal Branding,
Sichtbarkeit auf LinkedIn

Ganzheitliche Unternehmensberatung in Zeiten
des Wandels 

Mit diesem Online-Marketing starten Sie durch! 

Gute Führung und Unternehmenskultur in
Zeiten der Veränderung 

Wie Sie Ihr Vermögen systematisch
vervielfachen 

Kunden- und Produktbegeisterung durch außer-
ordentliche Servicequalität und Dienstleistungskultur

Personal finden und binden in Zeiten des
Fachkräftemangels 

Montag, 16.05.2022

Was digitale Transformation wirklich bedeutet 

Soft-Skills als entscheidender Unterschied für den
Unternehmenserfolg 

Programm
07.05.-16.05.2022

Samstag, 07.05.2022 Sonntag, 08.05.2022 Montag, 09.05.2022

Fit für Next Generation Sales 

Resilienz als Schlüsselfaktor in Krisen 

Dienstag, 10.05.2022

Wie der 'Change' in einer Krise wirklich gelingt 

Dein Gedächtnis kann mehr, als du vermutest 

Mittwoch, 11.05.2022

Arbeitsrechtliche Fragen in der Praxis 

Donnerstag, 12.05.2022

Knowledge Clienting als perfekte Zukunftsstrategie

Positionierung als Schlüsselkompetenz des 21.
Jahrhunderts

Fördermittelberatung, die sich lohnt

Freitag, 13.05.2022

Aktuelle finanzwirtschaftliche
Herausforderungen aus Bankensicht &
Finanzierung des Außenhandels

Menschen richtig einschätzen

Wirtschaftstandort Deutschland als
Wettbewerbsvorteil

Samstag, 14.05.2022

Veränderte wirtschaftspolitische Rahmen-
bedingungen aus makroökonomischer Sicht

So geht Kundengewinnung heute 

Körpersprache verstehen und nutzen 

Sonntag, 15.05.2022

Erfolgsfaktoren und Fehler, die du nicht machen
solltest

Wie zukunftsgerichtete, nachhaltige Ökonomie
aussieht

So funktioniert seriöses hoch erfolgreiches
Network-Marketing

Erfolgsfaktoren des Top-Sellings 

weitere Infos unter
www.kongress.akademie-plininger.de


